Проект

Конференция «Привлечение кредитов для развития бизнеса. Практические рекомендации»

Организаторы:
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	Консалтинговая компания «Брокер Финанс»
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	Торгово-промышленная палата Республики Татарстан
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	Технополис «Химград»




Генеральный информационный партнер:
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Дата: 25 апреля 2011г.

Место: Торгово-промышленная палата РТ, г. Казань, ул. Пушкина, д. 18

Цели проведения конференции:

· Выяснить, каковы ключевые приоритеты и требования банков к заемщикам.

· Проанализировать основные этапы привлечения кредита на развитие бизнеса.

· Понять, как правильно организовать процесс взаимодействия между  предпринимателем и банком.

	№
	Время
	Выступающий / Тема и структура выступления

	
	8:30 – 9:00
	Регистрация участников

	
	Приветствие организаторов

	
	9:00 – 9:10
	Агеев ШамильРахимович, Председатель ТПП РТ (подтверждено)

Таркаева Наталья Александровна, Заместитель Председателя Комитета по развитию малого и среднего предпринимательства РТ (приглашение отправлено)

Гиззатуллин Айрат Мансурович, Управляющий ООО «Химград» - Генеральный директор ОАО «УК «Идея капитал» (подтверждено)

Дусаев Ренат Гамилевич, Руководитель консалтинговой компании «Брокер Финанс»

	
	Секция 1. Инициация инвестиционного проекта. Взгляд с разных сторон.

	
	9:10 – 9:25
	Шаг 1. Поиск новых инвестиционных проектов для расширения бизнеса. Изучение возможностей рынка.

Руководитель отдела маркетинговых исследований «Брокер Финанс».

· Поиск новых ниш для развития компании

· Определение емкости рынка, прогноз развития рынка

· Анализ и оценка каналов сбыта продукции

· Анализ конкурентов

· Рекомендации по проведению исследований рынка.

	
	9:25 – 9:40
	Шаг 2. Выбор инструмента финансирования. Где и на каких условиях можно найти деньги?

Дусаев Ренат Гамилевич, Руководитель консалтинговой компании «Брокер Финанс»

· Описание перечня инструментов финансирования: кредит, виды кредитов (овердрафт, оборотный капитал, инвестиционные кредиты и т.д.), лизинг, заем, привлечение инвестора в уставный капитал, государственные субсидии, облигационные займы,IPO
· Преимущества и недостатки каждого инструмента

	
	9:40 – 9:55
	Шаг 3. Как выбрать банк для получения кредита? Сравнительная характеристика предложений.

Макаловский Денис Михайлович, Директор по развитию кредитного брокера «Вам одобрено.ру» (приглашение отправлено)

· Предложения банков в сфере инвестиционного кредитования. Взгляд кредитного брокера.

· Сравнительная характеристика предложений банков по предоставлению инвестиционных кредитов.

· Рекомендации по выбору банка.

	
	9:55 – 10:10
	Шаг 4. Использование возможностей государственной поддержки инвестиционных проектов.

Представитель Комитета по развитию малого и среднего предпринимательства РТ.

· Описание существующих программа государственной поддержки малого и среднего бизнеса.

	
	10:10 – 10:25
	Шаг 5. Использование возможностей Инвестиционно-венчурного фонда РТ.

Представитель Инвестиционно-венчурного фонда РТ (приглашение отправлено)

· Описание программ фонда

	
	10:25 – 10:40
	История успеха. «Как мы получили государственную субсидию на развитие бизнеса».

Кузьмин Руслан Сергеевич, проект «Создание картосхем малых городов Республики Татарстан на основе космических снимков» (подтверждено)

	
	10:40 – 10:55
	Кофе-брейк

Неформальное общение предпринимателей с представителями банков

	
	10:55 – 11:10
	Шаг 6. Как правильно подготовить бизнес-план инвестиционного проекта. Рекомендации профессионалов.

Мухамадеев РусланРафаэлевич. Руководитель отдела инвестиционных проектов «Брокер Финанс».

· Структура бизнес-плана инвестиционного проекта. Описание каждого раздела.

· Требования банков, инвесторов, государственных органов к бизнес-планам. Описание различных стандартов.

· Рекомендации по разработке бизнес-планов

	
	Секция 2. Работа с банками по получению инвестиционного кредита. Взгляд изнутри.

	
	11:10 – 11:25
	Шаг 7. Подготовка комплекта документов для подачи заявки в банк для получения инвестиционного кредита.

· Представитель Банка (выступающий не определен)

· Краткое описание перечня документов для формирования кредитной заявки на получение инвестиционного кредита

· Рекомендации по подготовке заявки. 

	
	11:25 – 11:40
	Шаг 8.Взгляд специалиста по проектному финансированию при рассмотрении проектов.

Представитель Банка (выступающий не определен)

· На что обращает внимание аналитик при рассмотрении кредитной заявки?

· Описание наиболее распространённых слабых мест в кредитной заявке

	
	11:40 – 11:55
	Шаг 9. Анализ заявки юридическим подразделением банка.

Представитель Банка (выступающий не определен)

· Юридический анализ сделки

	
	11:55 – 12:10
	Шаг 10. Предоставление залога для получения кредита

Представитель Банка (выступающий не определен)

· Что может выступить залогом по инвестиционному кредиту?

· Анализ объекта залога

· Технология обременения объекта залога

	
	12:10 – 12:30
	История успеха

Исмагилов Айдар Радифович, Совладелец сети автомоек «Мойдодыр» и сети шиномонтажей «5колесо» (участие подтверждено)

	
	12:30 – 12:45
	Кофе-брейк

Неформальное общение предпринимателей с представителями банков

	
	12:45 – 13:00
	Шаг 11 Служба безопасности банка. Рекомендации самой «закрытой» структуры банка.

Представитель Банка (выступающий не определен)

· Система проверки клиента службой безопасности.

· Рекомендации клиентам для получения положительного заключения

	
	13:00 – 13:15
	Шаг 12. Принятие решения о предоставлении кредита. Как проходит кредитный комитет?

Представитель Банка (выступающий не определен)

· Подготовка и проведение кредитного комитета банком. Описание процедуры.

	
	13:15 – 13:30
	Шаг 13. Закрытие кредитной сделки. Подписание документов.

Представитель Банка (выступающий не определен)

· Перечень подписываемых документов (кредитный договор, договор о залоге и т.д.). Описание особенностей данного шага.

	
	13:30 – 13:45
	Шаг 14. Что происходит после получения кредита? Отчетные документы. Возможности пролонгации и реструктуризации кредита.

Представитель Банка (выступающий не определен)

· Процедура отчета предпринимателя перед банком после получения инвестиционного кредита.

· Использование возможностей реструктуризации задолженности


По вопросам участия в конференции обращайтесь:

Event-менеджер компании «Брокер Финанс», Хамадеева Аниса, anisa@brokerf.ru, 
Телефон: (843) 247-80-20, 247-80-30 (раб.) 533-54-23, 89375-21-93-66 (моб.)

Для участия в конференции необходимо зарегистрироваться у Хамадеевой Анисы.
Пресс-релиз

Грамотная работа по выбору банка, по презентации своего проекта позволяет привлечь инвестиционный кредит на наиболее выгодных условиях, сократить сроки сделки и сохранить контроль над процессом и условиями привлечения заемных ресурсов.

В ходе конференции профессионалы банков, консалтинговых компаний подробно рассмотрят и проанализируют этапы привлечения инвестиционных кредитов в банках, дадут собственные рекомендации для увеличения эффективности работы с банками.

Предприниматели узнают:
· Как осуществить поиск новых инвестиционных проектов для бизнеса?

· Какие существуют инструменты для привлечения финансирования?

· Как выбрать банк для получения кредита?

· Какие существуют программы кредитования инвестиционных проектов?

· Какие существуют программы государственной поддержки инвестиционных проектов?

· Как правильно подготовить бизнес-план, чтобы получить кредит?

· Как правильно подготовить кредитную заявку в банк?

· На что обращают внимание банковские специалисты: юристы, аналитики, служба безопасности, залоговики?

· Как происходит процедура рассмотрения и одобрения кредитной заявки в банке?

· Что происходит после получения кредита? Отчетные документы.

На конференции планируется участие 100-150 предпринимателей.

Конференция будет наиболее интересна предпринимателям Татарстана, имеющим годовую выручку от 10 млн.р. и планирующим активно расширять свой бизнес.
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